
高付加価値型
接客・販売向上研究会

志高きセールスパーソンの集う勉強会

第17回 2021年9月度例会
2021年9月16日(木)13:00~15:00

【１部 極低アルコール商品開発から見る酒類を取り巻く現状

2部 対談シリーズ 働く素敵な人 Part,１】



本研究会の約束ごと
• その１

本研究会は単なる販売員から抜け出し、

高付加価値をお客様に提供し、クオリティの高い接客で継続的な売上拡大を目指す

志高きセールスパーソンが集う勉強組織であること。

• その２

小売業界の地位向上を目指し、研究会員同士が切磋琢磨すること。

• その３

素直・プラス発想・勉強好きであること。

• その４

与え好きの精神を持つこと。

• その５

出来ない理由ではなく、どうしたらできるかを考えること。



極低アルコール商品開発
から見る酒類を取り巻く現状

• MEG株式会社

• 余田拓朗



対談シリーズ 働く素敵な人 Part,１
MEG株式会社 取締役 豊浦由樹子さん



☆開放感を創作しよう☆

政府は11月頃コロナワクチン接種が進めば行動制限を緩和する方向と発信しま
した。
お店では「緩和されたらどこに行きますか？」や「何をしたいですか～？」
等会話で開放感を創作して行きましょう。

私達のお店は世の中がどんな状況であろうと、お店の世界観、お客様に味わっ
てほしい事や過ごして欲しい時間は変わりませんよね。



次回 接客・販売向上研究会は

10月21日木曜日 13時～15時です。



お疲れ様でした！アンケートをお願い致します(^▽^)/

１・本日の接客向上委員会は如何でしたか？気づいたこと、

感じた事をご記入ください。

以上をMEGさん、ご担当者様までお伝えください(^▽^)/


